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STARTUP LEAN CANVAS - SECURE TOUT

Impossible de vérifier à distance si portes,
fenêtres ou voiture sont bien verrouillées.
Risques domestiques : fuite de gaz,
intrusion, oubli de fermeture.
Les solutions existantes sont
fragmentées (plusieurs applis, systèmes
coûteux).

Une seule application pour contrôler,
surveiller et sécuriser la maison, les
fenêtres, le gaz et la voiture — en temps
réel et à distance.

"Tout contrôler, partout,
à tout moment."

Application mobile centralisant :
Le verrouillage/déverrouillage des portes,
fenêtres et véhicules.
La vérification du gaz et d’autres appareils
critiques.
Des alertes automatiques si quelque chose
est resté ouvert ou en cas d’anomalie.
Un système de caméras et de capteurs
intelligents connectés à l’application.

Nombre d’utilisateurs actifs
mensuels.
Taux d’abonnement premium.
Taux de satisfaction client.
Nombre moyen d’appareils
connectés par utilisateur.
Fréquence d’utilisation (contrôles,
alertes).

Systèmes d’alarme traditionnels.
Applications séparées par marque
(voiture, domotique, caméra).
Vérifications manuelles (stress,
perte de temps).

Développement de l’application et maintenance.
Achat / fabrication de capteurs et caméras.
Hébergement et sécurité des données (cloud sécurisé).
Marketing digital et service client.
Recherche et développement (amélioration IA, compatibilité appareils).

Abonnement mensuel/annuel selon le niveau de service (Basic / Premium).
Vente de kits de capteurs et caméras connectées.
Commission sur les installations réalisées par des partenaires.
Offre B2B pour les entreprises souhaitant sécuriser leurs locaux.

Application tout-en-un : une seule
interface pour gérer tous les
appareils.
Intégration intelligente (maison +
voiture + gaz) → peu de concurrents
directs.
IA prédictive capable d’anticiper les
oublis ou anomalies.
Haute protection des données
(serveurs européens, cryptage).

Téléchargement via App Store et Google
Play.
Site web officiel avec présentation et
support client.
Réseaux sociaux (TikTok, Instagram,
YouTube) pour démontrer la simplicité
d’usage.
Partenariats avec installateurs
domotiques, assureurs ou
concessionnaires auto.

Propriétaires de maison ou
d’appartement.
Familles soucieuses de la sécurité de
leur foyer.
Locataires technophiles ou souvent
absents.
Petites entreprises voulant surveiller
leur local à distance.

EARLY ADOPTERS
Des particuliers technophiles,
propriétaires ou jeunes actifs, déjà
intéressés par la domotique, la
sécurité connectée ou les
applications smart home, et qui
veulent centraliser le contrôle de
leur maison et voiture.
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STARTUP LEAN CANVAS - SECURE TOUT

Impossible to remotely check whether
doors, windows or cars are properly
locked.
Domestic risks: gas leaks, break-ins,
forgetting to lock up.
Existing solutions are fragmented
(multiple apps, costly systems).

A single application to control, monitor,
and secure your home, windows, gas,
and car — in real time and remotely.

“Control everything,
everywhere, at any time”

Centralised mobile application:
Locking/unlocking doors, windows and
vehicles.
Checking gas and other critical appliances.
Automatic alerts if something has been left
open or in the event of an anomaly.
A system of smart cameras and sensors
connected to the application.

Number of monthly active users.
Premium subscription rate.
Customer satisfaction rate.
Average number of connected devices
per user.
Frequency of use (checks, alerts).

Traditional alarm systems.
Separate applications by brand (car,
home automation, camera).
Manual checks (stressful, time-
consuming).

Application development and maintenance.
Purchase/manufacture of sensors and cameras.
Hosting and data security (secure cloud).
Digital marketing and customer service.
Research and development (AI improvement, device compatibility).

Monthly/annual subscription depending on service level (Basic/Premium).
Sale of sensor kits and connected cameras.
Commission on installations carried out by partners.
B2B offer for companies wishing to secure their premises.

All-in-one application: a single
interface to manage all devices.
Smart integration (home + car + gas)
→ few direct competitors.
Predictive AI capable of anticipating
oversights or anomalies.
High data protection (European
servers, encryption).

Download via the App Store and Google
Play.
Official website with presentation and
customer support.
Social media (TikTok, Instagram, YouTube)
to demonstrate ease of use.
Partnerships with home automation
installers, insurers, and car dealers.

Homeowners or flat owners.
Families concerned about the
security of their home.
Tech-savvy tenants or those who are
often away.
Small businesses wanting to monitor
their premises remotely.

EARLY ADOPTERS
Tech-savvy individuals,
homeowners or young
professionals who are already
interested in home automation,
connected security or smart home
applications, and who want to
centralise control of their home and
car.


